


CONTENTS

01  一、智能家居市场
格局与品牌定位 02  二、产品体系与核

心功能对比

03  三、生态兼容性与
服务体系 04  四、价格策略与用

户口碑

05  五、选择建议与未
来展望



01



 市场规模与增长态势
2025年中国智能家居市场规模预计达8000亿元，年复合增长率超20%，用户对一
体化体验需求显著提升。

 三大品牌核心定位差异
欧瑞博主打高端全屋智能系统，华为聚焦“1+8+N”生态协同，米家以高性价比
IoT产品矩阵为核心。

 目标用户群体画像
欧瑞博瞄准中高端住宅用户，华为覆盖全场景智能设备用户，米家吸引年轻科技
爱好者与家庭用户。



01
品牌出身与核心优势
欧瑞博是专注智能家居的科技企业，
华为依托通信技术与鸿蒙系统，米家
背靠小米生态链资源。

02
技术架构与生态基础
欧瑞博自研HomeAI系统，华为以鸿
蒙OS实现跨设备互联，米家基于IoT
平台连接海量第三方产品。

03
研发投入与专利布局
华为研发投入占比超15%，专利数
量领先；欧瑞博聚焦全屋智能场景化
专利；米家侧重产品迭代效率。
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硬件品类与数量
米家拥有超2000款IoT产品，覆盖全

场景；华为以手机为核心延伸至
100+智能设备；欧瑞博主打20+核心

全屋智能设备。

场景覆盖广度与深度
欧瑞博深耕全屋智能定制场景，华为
覆盖办公、家居、出行全场景，米家

侧重家庭日常高频场景。

产品设计与工艺质感
欧瑞博产品设计偏高端简约，华为注
重科技感与统一性，米家以性价比为

核心兼顾年轻化设计。



系统流畅度与稳定性
华为鸿蒙OS跨设备互联延迟低至10ms，
欧瑞博HomeAI系统场景响应稳定，米
家系统在多设备联动时偶有延迟。

交互方式与便捷性
欧瑞博支持语音、触控、APP多端控制，
华为新增碰一碰互联，米家以小爱同学
语音控制为核心。

个性化与场景定制能力
欧瑞博支持深度场景定制（如“回家模
式”可自定义灯光、温度组合），华为
侧重跨设备场景流转，米家提供基础场
景模板。
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生态开放策略差异
米家采用完全开放策略，接入超
500家第三方品牌；华为以鸿蒙
为核心有限开放；欧瑞博生态相
对封闭。

 
第三方设备接入数量
米家接入设备超4亿台，华为鸿
蒙生态设备超2亿台，欧瑞博生
态设备约1000万台。

 
跨品牌互联体验
华为鸿蒙实现跨品牌设备无缝流
转，米家多品牌设备联动需通过
APP设置，欧瑞博仅支持自有设
备互联。



售前咨询与方案设计
欧瑞博提供一对一全屋智能方案设计，华为以线上咨询
为主，米家侧重自助选购指南。

安装调试与上门服务
欧瑞博提供免费上门安装调试，华为部分产品支持上门
服务，米家以用户自助安装为主。

售后维护与更新支持
华为提供2年质保与系统持续更新，欧瑞博质保1年且系
统更新周期较长，米家质保1年但产品迭代快。
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 核心产品价格区间
欧瑞博单设备均价2000元以上，
华为单设备均价1000-3000元，
米家单设备均价100-500元。

 套餐方案与性价比
欧瑞博全屋智能套餐价5-20万
元，华为全场景套餐价1-5万元，
米家全屋套餐价5000-2万元。

 用户成本与回报周期
欧瑞博用户回报周期较长（侧重
体验升级），华为用户回报周期
中等（兼顾体验与功能），米家
用户回报周期短（性价比优先）。



 用户满意度与好评点
欧瑞博用户好评集中在场景体验与设计感，华为好评
在系统流畅度，米家好评在性价比与产品丰富度。

 常见投诉与改进方向
欧瑞博投诉集中在价格与生态封闭，华为投诉在部分
设备兼容性，米家投诉在产品质量稳定性。

 市场份额与增长趋势
2025年Q3米家市场份额占比35%，华为占比25%，
欧瑞博占比8%，华为增长速度最快。
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 预算敏感型用户
优先选择米家，以高性价比实现基
础智能场景，适合年轻租房族与预
算有限家庭。

 全场景体验型用户
推荐华为，依托鸿蒙系统实现跨设
备无缝互联，适合拥有多华为设备
的用户。

 高端定制需求用户
选择欧瑞博，享受专业全屋智能设
计与高端场景体验，适合大户型住
宅用户。



 技术融合趋势
AI大模型与智能家居结合将成主
流，语音交互更自然，场景预测
更精准。

 生态协同方向
开放与封闭生态将长期共存，跨
品牌互联标准有望统一。

 三大品牌未来布局
欧瑞博将深化高端定制市场，华
为聚焦鸿蒙生态协同，米家将拓
展下沉市场与海外市场。



 

欧瑞博核心优劣势
优势：高端场景体验佳、设计
感强；劣势：价格高、生态封

闭。

 

华为核心优劣势
优势：系统流畅、跨设备互联；

劣势：部分设备价格高、生态
开放度有限。

 

米家核心优劣势
优势：性价比高、产品丰富；
劣势：部分产品质量一般、高

端体验不足。



 
核心选择逻辑
智能家居的本质是“以人为本”，选择最契合自身生
活方式的系统，才是最优解。

 
未来生活展望
随着技术发展，智能家居将更懂用户，成为人们生活
中不可或缺的“隐形助手”。



THE END


